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Perche un sito web conta piu dei social nel 2026
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Sintesi Esecutiva:

. L'algoritmo non e tuo: ll rischio di costruire su terra affittata

Negli ultimi cinque anni migliaia di imprenditori e attivita locali sono caduti nella trappola di pensare: "A

cosa serve un sito web se ho 10.000 follower su Instagram?". Nel 2026 la risposta e diventata chiara:

Tre verita concrete su Meta e TikTok:

1. Non possiedi la relazione con il cliente: | follower non sono tuoi contatti diretti. Non hai il loro

indirizzo email, non hai il loro numero di telefono e non puoi contattarli senza pagare la

piattaforma.

2. Rischio di sospensione arbitraria: Un errore del filtro automatico o una segnalazione malevola

possono oscurare anni di lavoro da un minuto all'altro, senza assistenza telefonica immediata.

3. Costo pubblicitario esponenziale: Il costo medio per lead tramite social ads in Italia &

aumentato di oltre il 200%. Acquistare visibilita continua é insostenibile senza un canale di

conversione ad alta efficienza.

Parametro

Canale Social (Instagram /
TikTok)

Sito Web Proprietario (The Bar
Digital)

Proprieta del canale

Nessuna (sei un ospite regolato da
algoritmi)

100% Tua (dominio, codice e dati di
contatto)




Canale Social (Instagram / Sito Web Proprietario (The Bar
Parametro c G

TikTok) Digital)

Passivo (scorrimento per Attivo (cerca espressamente la tua
Intento dell'utente . . .

intrattenimento) soluzione)

24 - 48 ore prima di scomparire dal Anni (posizionamento continuo su
Durata del contenuto

feed Google)
Tasso di conversione . .

di 0.8% -1.2% 3.5% - 8.2% con architettura rapida

medio

. Come farsi trovare su Google Maps ericercalocale senza svenarsiin
ads

Quando un potenziale cliente ha un bisogno urgente (es. "ristorante centro storico", "dentista pronto

I

non

soccorso"”, "infissi preventivo"), apre Google o Google Maps.

La maggior parte delle attivita compie I'errore di trascurare il legame tra la scheda Google Business
Profile e il sito web. Google posiziona nelle prime tre posizioni della mappa solo le aziende che
soddisfano tre criteri:

La Triade del Posizionamento Locale:

* Consistenza NAP (Name, Address, Phone): | dati di contatto sul sito devono corrispondere
esattamente a quelli registrati sul Registro delle Imprese e sulle mappe di Google.

* Dati Strutturati Schema.org: Codice pulito che comunica ai motori di ricerca orari di apertura,
geo-coordinate, listini prezzi e tipologia di servizi senza ambiguita.

* Velocita mobile (Core Web Vitals): Google penalizza severamente i siti lenti su smartphone.
Un caricamento sotto 1 secondo riceve un vantaggio di posizionamento organico gratuito.

. La checklist minima di un sito che converte visitatoriin contattireali




Un sito web che non converte e solo una spesa inutile. Ecco i 7 elementi che integriamo in ogni progetto
per garantire un ritorno concreto:

v

Chi sei, cosa fai per il cliente e dove operi devono essere chiarissimi prima di effettuare qualunque scroll.

Per le attivita locali oltre il 60% delle conversioni avviene da smartphone. Un pulsante WhatsApp con
messaggio pre-compilato abbatte ogni attrito.

Foto reali della tua attivita, volti del team, recensioni Google autentiche e dati verificabili.

Niente architetture pesanti con decine di plugin obsoleti. Codice snello e immagini compresse per caricare in
meno di un secondo.

Fornire indicazioni chiare sul servizio abbatte i dubbi e qualifica i contatti prima ancora della chiamata.

Possibilita di modificare orari, testi o foto in autonomia senza dover attendere settimane.

Sapere con precisione da dove arrivano i contatti per investire solo dove si generano risultati.

. Piano d'azione in 4 passi per la tua attivita

e Passo 1: Fai un audit del tuo sito attuale su PageSpeed Insights di Google. Se il punteggio mobile &
sotto 80, stai perdendo visitatori.

e Passo 2: Ottimizza la tua scheda Google Business Profile inserendo foto recenti e servizi dettagliati.

e Passo 3: Definisci I'offerta chiave per cui vuoi essere trovato sul tuo territorio di riferimento.



e Passo 4: Prenota una call conoscitiva con noi di The Bar Digital per analizzare la tua situazione e
valutare un rilascio rapido in 14 giorni.



